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Editorial

Hace unos dias, hemos podido escuchar en las noticias de todas
las cadenas de television, que un policia ha salvado la vida, al
llevar un chaleco antibalas. El suceso ocurrid al intentar lle-
var a cabo una detencidn junto a otres compafieros. El agresor,
un conocido delincuente de nacionalidad extranjera, consiguid
arrebatar el arma a otro agente que también participaba en la
detencion, no dudando en abrir fuego pars escapar. Dando de
lleno al citado policia que salvé su vida y probablemente la de
sus compafieros, como hemos dicho por ir protegido, con un
chaleco resistente a las balas... que no era de dotacion sino que
se habia comprado él mismo.

De dicho suceso podemos sacar varias conclusiones, algunas
de las cuales serian las siguientes:

Que todo agente de la autoridad o personal de seguridad debie-
ra estar equipado con un chaleco de estas caracteristicas. va que
en esta ocasidn, como en otras muchas s¢ ha podido comprobar
su eficacia. Y desde esta publicacion creemos del todo logico,
que este equipamiento se deberia dar de forma reglamentaria.
Oue la delincuencia ha incrementado sensiblemente su nivel
de violencia, tal vez porgue las penas a las que se enfrenta el
delincuente, caso de ser detenido no son lo suficientemente di-
suasorias.

Oue en la monotonia del servicio, no podemos descuidarnos
nunca, porgue incluso un delincuente que en principic creemos
poco violento, puede tener una reaccion letal.

Pero este es solo alguno de los temas gue también vamos a
abordar.

Les invito estimados lectores a que vivan con nosotros estas
pipinas, las suyas, llenas de accidn y rigor.

Bienvenidos de nuevo,
José Manue| Conde

Director
fmcondei@mercopalabra. com



Reportaje

;i : El Pasado mes de mave, se celebro la pr

OORFUFIE, s e o iz de Airsofty Seguridad, en el Palacio

: £ i siciones de Mercamadrid THE MARKER
En dicha Feria, se dieron cita las principgh
presas del sector, que apoyaron el even
presenieron sus prineipales novedades
productos eomo de servicios, lo que s
mil maravillgs de los aficionados, que p
rawez pudiéron poner cara i muchos ¢
principales faboeantes ¢ importadores d
Era la primera vez que en nugsiro Paid
lebraba un ‘éventoide cstas caracleristigh
la primera vez que el Airsoft y ¢l mun@
segundad compartian un mismo ﬁpaciﬂ’i
encontrar sinergias de mercados. No todo
do veia clara esta estrategia ya que el midd
airsoft no es suficientemente conpcido v8
porgue no decirlo, es mal comprendido.
S embargo, la Organizacion hizo sp
y demostré que ademas.de un deporte o
go, el airsoft, es también un neg®
Negocio que 5 mMerece tener e
y del que merece la pena aprend
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ilns empresarios del sector que 1o configuran, sm

uda ninguna, lienen mucho que ofrecer.

En efecto, pensamos-que era-unade las cosas que

le faltaba ain al Airsoft, una feria, una gran feria

im0 sla, con un tratamisnto serio ¥ profesional,
al que acudieran las mas significativas empresas
del sector y que fuera respaldado por fabricantes,
importadores, distribuidores v las mds represen-
tivas tiendas del airsoft. Pero no solo por ellos.
mo también por altas autoridades’y el diverso
publico que asigtio, asi como diversos medios de

Comunicacion.

EI. evento, acudieron las mas altas personalidades
el mundo de la seguridad; Comisarios de Poli-
ia, Inspectores, Guardia Civil, Intervencion de

Armas, [cae, Gengrales yooficiales del Ejéreito,
CNI, Gerentes de empresas privadas del sector,
residentes de Asociaciones, Cargos Politicos,
tc, Muchos de estos cargos, era la primera vez
ue se encontraban cara a cara con el airsoft, lo
que SUPUSO en Ao Pacos casos, un esfuerzo por
su parte para entender ya lejos de todo prejuicio
profesional; nuestro mundo.




Para la ejecucion de Expo!

ty, la organizacion contd con todo
un equipo de profesionales. Como
la Empresa de Seguridad Hispania
de Proteccion que fue la encarga-
da con un equipo de ocho perso-
nas, de dar seguridad al evento.
O la Empresa de Azafatas COS a
la cual se le contratd mas de sels
azafatas que dieron cobertura,
asistencia e informacion tanto al
piblico como a los expositores.
Civitas se encargd de los auxilia-
res ¥ el servicio de limpieza, SDI

proveedora de los pases de segu-
ridad, etc.

Sin embargo, no todo fueron em-
presas, también hubo un equipo
asesor que ayudd a la organizacidn
del evento con su apoyo, consejos
y pestiones directas, asi como a la
toma de decisiones.

ExpoSccurity tuvo la fortuna de
contar en esta edicidn con el ines-
timable apoyo de Don Francisco
limenez Hernando, Comisario
Jefe de la Brigada Operativa de
Personal de la Unidad Central de
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la Seguridad Privada. Quien tras un interesante

discurso en el que situaba ¢l actual panorama de la

seguridad v la legislacidn del airsoft, procedio a la
inauguracion de la exposicidn,

Tenemos que reconocer gue fue un padrine de cate-
goria, ya que a pesar de su apretadisima agenda, sacrificd su tiempo para dedicamoslo
A nosotros, visitando uno por uno los distintos stands de toda la feria. saludando a los
expositores ¢ intercambiando opiniones sobre los diferentes productos y servicios. En
este punto hay que sincerarnos con fos lectores vy advertirles que al principio el sefior
Comisario no entendid mucho sobre el airsoft v a fuerza de ser sinceros si los lectores
nos permiten la broma, nos parecio que nos “mird raro™. En este punto fue muy deci-
siva la actuacidn de Don Armando MNavarro, Director General de Distrihobby que supo
ganarse al Comisario en la visita a su Stand, durante la cual consiguio mediante tacto

E

9mm V50 = 500 m/seg
o L*-.-. Nivel de proteccion IIIA/NIJ

Cuchillo HOSDB 5G* : 20 Julios < 20mm

Maximo trauma balistico: 9mm
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Certificado para parar balas Tokarev
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en la que por desgracia nos vemos inmet-

508,
A partir de este momento, se mostro inte-
resado en todo lo referente a la ropa, el cal-
zado, la ¢ . ete, déndose cuenta que en
no pocas ocasiones el material que utiliza-
mos los aficionados, es el mismo que el que
utilizan los profesionales, comprendiendo
en ese momento las tremendas sinergias
que pueden haber entre la seguridad v el
airsoft. En cuanto a las réplicas, hablamos
en profundidad con Intervencion de Armas
(gque coma hemos dicho también tuvimos
la suere de que nos visitaran), Hemos de
deeir que conocian en profundidad el tema
de las réplicas, que guardaban una opinién
posiliva al respecto, que en ningin momen-
to hicieron comentario despective alguno,
incluso-con alguno se comentd Ias veniajas
que suponen para los profesionales. poder
entrenar con este tipo de herramienta. va
dos sabemos, la similitud entre
el armu reglamentaria v la de airsoft, facilita
de un medo econdmico un entrenamien-
to real v preciso, siendo cada vez mis, las
escuelas de seguridad lns que se apuntan a

uma gran sinergia entre los dos mundos,




Los colaboradores de algunas revistas de
Mercopalabra, en concreto de las conocidas
revistas especializadas Todo Segundad ¥
Accion Airsoft, asi como algunos autores,
de diferentes libros policiales de la editorial
Lengua de Papel, animaron la Feria con su
visita. Incluse algunos de ellos expusieron
en la sala de presentaciones las altimas obras

como fue el caso del autor

“La Comu-
nicacion Tactica v el método Judo Verbal™,
Antonio Martel v su hibro “El Perro Guia de

" por dltimo Ja-

a Proteccion Tsraeli™.

Todos ellos atendieron a los lectores que -ercaron bien para saludarles ¥
comentar sus obras, bien para pedirles algunas dedicatorias. Ya que en la misma




vieron que estar alerta desde ¢l principio,
Una vez terminado ¢l discurso, el padrino

rentes stands, algunos de los cuales, los re-
flejamos en este articulo, con el objeto de
ron al evento se

fia campo de demoste:
Anloar (s
SUIS TILEY

Don Anlonio Lop JETE -ha com

pafila, organizd una jornada par cialis
d i
tivos de div
no funcionarios publicos.

L

rom, aprovec feria para presentar su

a tienda armeria en la podemmaos
ontrar material tanto d
de airsofi.
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Santiago Bango, creador del fa-
moso método BRICPOL, tambi

uso la feria como plataforma para
seguir promocionando su practico
método de defensa policial que
cada dia cuenta con mas adeptos.

Camisetas policiales, stand que
curiosamente llamo la atencion del
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publico por sus disefios y cali-

dad, gustd al gran publico, que se
sintio atraido por ellos.

Empresas COS, desplegd un bo-
nito stand donde did a conocer
sus diferentes servicios, entre los
que cabe destacar, los de seguri-
dad, formacién (de los cuales son

especialistas), y

servicios auxi-
liares.
También se presentd la empre-
ga COPRISE gerenciada por Don
Emilio Raduan, especializada en
cios de seguridad e investiga-
6 el evento para
hacer su presentacion publica.

cion, que aprov



El Otro 112, auténtica tienda
especializada en la venta de ma-
terial policial, ofrecio al pabli-
co las ulimas novedades mun-
diales que puso al alcance de la
mano de todos los clientes que
se interesaron por ellas. Recien-
temente la tienda también se ha
sumado al mundo del airsoft,
incorporando productos especi-
ficos del mismo.
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El impresionante stand que monto i
empresa Distrihobby llamé la atencidr
de todo el mundo, dadas sus dimensio
nes (fue el stand mas grande de toda li
exposicion). Pero no solo fue el espa

¢io que contratd lo que fue relevante
sino, el generoso despliegue de pro
ductos y medios que hizo.

Estos, atrajeron la atencion de todo
los aficionados que asistieron al even|
to. Ya que la empresa aportd numero
sas novedades que mostro a todos lo
amigos y admiradores de la ma
talana, que ademas pudieron disfruta
del generoso catering del que dispc
nian.

Sin duda, toda una coleccion que no
permitio hacernos una idea de la estra
tegia de esta fuerte Compania que nj




También contamos con la presencia

s0 maestro cuchillero José

0, que ademis de exponer au-
tenticas obras de arte, estreno su linea
de merchandising para empresas.
La conocida fabrica de ma
Xpuso un gran numero de embs
a medida que han demostrado su du-
reza y resistencia al soportar las mas

duras pruebas.
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e El Gerente de la Factoria del Es;
hizo una demostracion de comuni
cion segura mediante encriptaci

siendo una de las novedades m
atrayentes y eficientes del evento.
Asi mismo, la compaiiia de segurid
Hispania estuvo presente en el ever
no solo como la empresa de segurid
oficial del Congreso, sino también
calidad de expositor.

El centro de formacion Cefores, of;
to toda clase de cursos para el mun
de la seguridad privada. Y tambij
cursos de rgeiclaje para el sector g

hlico. [ =

B
e S0gury
ENTRO DE FORMACION

F_n*‘il EURGRED EN SEGURIDAD
QORI 5y 917237233

W g £ 5
=4



Uno de los stand protagonistas
fue sin duda el de IFAS, que des-
—— = de Las Palmas de Gran Canaria se
"= trasladé a Madrid para participar
en ExpoSecurity. Nos obsequio
entre otras con varias demostra-
ciones de trabajo canino; obedien-
cia v ataque. Estas demostracio-
nes sin duda hicieron las delicias
del piblico que siempre agradece
este tipo de exhibiciones donde
podemos intuir hasta donde pue-
de llegar las habilidades tanto de
los perros como las de sus adies-
tradores.

También la prestigiosa IPA estuvo en-
tre nosotros, participando con todo el
entusiasmo imaginable, en esta feria

de Accion y Seguridad. Varios de

: — = = sus componentes y directivos die-

2 i ;/y m i B onlabienvenidaal Comisario que
- o El qH . .

. = compartio con ellos el optimismo

y entusiasmo que esta asociacion
ha puesto en los Gltimos tiempos
encima de la mesa en la zona
centra, para revitalizar en buena
medida las actividades propias
de su cometido.




La famosa cadena de tiendas ITACA ocupo una de
las zonas centrales de la Feria. En la foto superior
podemos ver entre otros, al gerente David y a Javier,
mas conocido por todos, como Metalurgo. No qui-
sieron, como una de las cadenas de tiendas de refe-
rencia en el sector que son, dejar de estar presentes
en la primera gran feria de Airsofi que se celebraba
en la Capital, demostrando una vez mds su sentido de
responsabilidad empresanal por un lado v por otro
su filosofia de liderazgo. Ya que ni quieren, ni pue-
den abandonar ese puesto en la cabeza del peloton de
carrera, que con buen hacer y dando mucho servicio
han conseguido ocupar desde hace ya tiempo.

JGM Distribuciones, la empresa de
la sierra madrilefia, que desde hace
relativamente poco tiempo, aposto
por el proyecto del airsoft en Es-
pafia introduciéndose con fuerza y
decision, en el mercado espaiiol del
airsoft, apoya el evento de la mano
de Sonia, que atendid al pablico
que pasd por su stand contandole
todas las novedades que han llega-
do y de las que faltan por llegar.

S NS
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Si hay alguien que de verdad conoz-
ca el mundo de la electronica desde
hace ya mas de treinta afios, ese sin
duda es Alejandro Tomé, Gerente de Krell. Con gran experiencia a sus espaldas
en este mundillo, pudo charlar en profundidad sobre algunos temas delicados
con el comisario, es evidente que se entendieron a la primera. Lo mismo ocurrio
con el representante de Reiberco, empresa espaficla que importa para nuestro
pais entre ofros, las conocidisimas linternas de la marca Led Lenser y que es-
tin ocupando gran parte del mercado

'-‘-,\ policial. 1 o

VD Ersen
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-F ICST es la
= o nueva escuela

de Segunidad,
tanto  privada

como publica. que ha abierto re-
== cientemente sus puertas en la zona
Este, en Rivas Vaciamadrid. Las
impresionantes instalaciones cons-
tan con mas de dos mil metros
cuadrados Entre aulas, Gimnasios,
sala de AIPSC, oficinas y tiendas.
Desde la revista esperamos que la
presentacion haya sido del todo
provechosa.
N. T. Seguridad, expuso al publico
su linea de cajas fuertes, tanto para
empresas como para particulares.
Es interesante ver estos monstruos

. de cerca y como decia un visitante; “no me ex-
plico como se puede abrir una de estas por la
fuerza™.

| Marshall, la conocida tienda de Fuenlabrada que
no para de crecer, desplego un stand con aber-
tura a dos calles de la exposicion. Se animaron
a vender, los productos que le demandaron los
0 diferentes clientes, que decidieron acercarse a
Exposecurity y aprovechar las numerosas ofertas
que se podian encontrar en el evento. Sus geren-
. tes, tuvieron una atrevida charla con el comisario
al que ademds le mostraron distintos productos
¥ policiales los cuales también pueden encontrar
los profesionales de la seguridad de Madnid.

sHAL 63
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La empresa Security Inteligence Hi
Tech, especializada en tecnologia
para la seguridad, proveedora de
diferentes agencias espanolas, tam-
bién decidio participar en el evento
al cual asistieron para estar presen-
tes v mostrar algunos detectores
portatiles que se montan y desmontan de forma
rapida y fiable, También ofrecieron diversos ser-
vicios especializados.

Los importa-
dores United
Shield, especialistas en
el mundo de la seguridad, y que reciente-

mente y por fortuna para el publico en general, han decidido explor
el mundo del airsoft presentaron el novisimo traje de combate amer
cano A-TACS, que como el lector sabra, es una nueva interpretaci
radical de lo que significa el camuflaje. Bienvenidos al Airsoft.
Por cierto, como atestiguan estas fotos, la cuchilleria Extrema Rat
y Falkniven que expuso la marca vasca Pataxori hizo las mil delict
de los aficionados que por increible que parezca muchos de ellos de
conocian. En cualquier caso gustd mucho poder ver estas picz




AMIPPO ISMAMOA: Mas de 83000 metros enadrados,
aba organizar partidas de Airsoft, eventos de fin «
ntrenamientos diferentes cuerpos de sequridad y
eeorados realistas de diferentes motivos:
"aeblo Afgano

‘oetaleza

wblado chabolista “Las Favelas™
ementerio

files de Hectareas de Bosque de Encinas y Pinos
Honte con desniveles

loma de Trincheras

‘ORAS NUCVAS,

F1 918827060

FO@AIRSOFTISMAMOA.COM WW“p } Sw ;ﬁ N](j A ! CCNI

Sin duda ninguna, el de SDI fue uno
de los stand mas expectaculares de la
feria. Un stand lleno de alta tecnologia
de control, que confirma el privilegia-
do puesto de liderazgo que la compaiiia
espafiola vive en estos momentos, como espe-

cialistas en el sector de impresoras de tarjetas,
soluciones de seguridad integral, terminales de
control de presencia, barreras, disuasores, etc.

En la feria presentd la nueva solucién de video
analisis inteligente, sistemas autonomos de re-
carga y alimentacién por paneles fotovoltaicos.
También trajeron al stand, varios vehiculos eléc-
tricos, ya que son especialistas en soluciones de
recarga. SDI fue la empresa oficial de ExpoSe-
curity que proveid de “tarjetas de control” de
tltima generacion, como pase a la feria.

¥ poeo a poeo ira creciendo cada zona, ademas de anadir




Desde luego, no cabe la menor duda,
de que una de las empresas mas sig-
nificativas en el mundo de la seguri-
dad y airsoft, es Segurimagen.

Fabricante, importador y distribui-
dor habitual de multitud de tiendas
en todo el territorio espafiol, no dudd
en poner cara a la marca Segurima-
gen, ya que muchos visten, calzan y
en definitiva, se equipan con sus pro-
ductos sin saberlo. Por eso muchos
aficionados, consumidores Gltimos
de sus productos, agradecieron que
“dieran la cara” v les dieran la opor-
tunidad de comprobar el calado de
esta gran empresa que participo en
el evento con uno de los stand mas
ge gu@’nagen s [lamativos, decorado con sus colores negro
" MATER u TACTICO Y. PO I HEY y amarillo, donde exponian algunos de su

' - > A extensa gama de productos.

o T
J0AD O

FLCOEm = T

T

La conocida armeria Sentry que ahora se ha reconvertido en
tienda especializada de Airsoft y que da servicio a sus clien-
tes tanto en la sierra madrilefia en Collado Villalba, como en
- el centro de Madrid. Asistié al evento donde
promociond su nueva tienda de la Calle Juan
Bravo,
Soldiers, fa conocida marca madrilefia, tam-
bién nos acompafio en este evento con un bo-
nito stand, donde presentd tanto sus Gltimas
novedades, como la feria de Militaria que se
celebrara en septiembre en el Palacio de Con-
gresos, ademas aporto vehiculos de epoca que
“adornaron” el pabellén de exposiciones.




Shoke, es sin duda ninguna, la tienda poli-
cial mas relevante del sector de la seguridad.
La mas antigua, la pionera. Cuenta con un
equipo directivo altamente especializado y
a lo largo de més de un cuarto de siglo, han
sabido dar solucion ininterrumpidamente
a los problemas que el sector ha ido plan-
teando. Teniendo que innovar a cada paso,
triunfando donde otros no han sabido y
siendo punta de lanza del sector. A veces en
unas condiciones muy dificiles, donde la
empresa tuvo que rebelarse ante las visici-
tudes y contrariedades y salir adelante con
valentia e ingenio. Por este motivo y en re-
presentacion de la empresa, se le concedio
la placa ExpoSecurity al mérito, que reconoce esta
trayectoria a todas luces excepcional a su Conse-
jero Delegado, Don Manuel Conde.
Felicidades mereci-

Skyway, la empresa vasca especializada en deporte, aventura, se-
uridad y airsoft, presenté en ExpoSecurity, sus altimas novedades
f la nueva distribucién, de la marca de calzado Bates, que hoy por
oy s sino la mejor, una de las mejores botas de combate del mun-
§o, habiendo sido probada en escenarios reales de conflicto bélico,
5 como por la policia norteamericana entre otras. Como no, expu-
lieron también un pequefio muestrario de la mitica marca de cuchi- §
los Fox, que agradecieron los profesionales del sector, pues a pesar |8
e ser muy desconocida entre los profesionales de la seguridad y |8
leccionistas es una de las grandes y més fiables marcas del mun-
0. Tampoco pas6 desapercibidas sus réplicas G&G de colores.




Soviter, 0 soluciones de vision térmica, es
una empresa distribuidora de productos de
alta tecnologia que aporta soluciones al sec-
tor de la seguridad, la vigilancia y el mundo
Militar. Algunos de los equipos que trajeron
hasta el pabellon ferial, llamaron la atencion
de los profesionales pues efectivamente re-
sultaban idoneos para resolver algunos de
sus problemas, como por ejemplo, la de-
teccion de personas a traves del calor de su
cuerpo desde una vision cenital. Al respec-
to hicieron varias exhibiciones mediante un
helicoptero con cuatro hélices
dotado de camara térmica.
18-

La empresa de formacién Sevane, especialistas de
primer nivel, en cuanto a la formacion de escoltas
se refiere, asi como Sevane-Civitas. escuela de for-
macion para seguridad privada y preparacién para la
obtencion del titulo de anxiliar, Vigilante de Seguri-
dad y Escolta, tuvieron una participacion activa en el
evento, ya que accedieron a ofrecernos varias demos-
traciones de procedimientos de proteccion, asi como
un taller sobre el enfunde y desenfunde de la pistola
con técnicas israelies, que consiguid un seguimiento
por parte del pablico bastante considerable.

El comisario que es muy partidario de la formacion
profesional, alabé el trabajo que desarrolla esta es-
cuela asi como sus proyectos futuros.




Teyde, aportd un stand de disefio que gusto enor-
memente. La conocida marca dota al ejcreito de
numerosos productos, asi como tambien a & poli-
cia. Es un importador y distribuidor imprescindible,
pues acumula una gran cantidad de productes de gran nivel,
cubriendo una amplia gama de necesidades: Optica, calzado,
ilummaeitn, fransporte, cuchilleria, chalecos-antibalas; equi-
pamiento de campafia, rodilleras, cascos, ete. En resumen, lo
mejor, con un gran servicio por parte de su personal.
Por cierto, el equipo de Tevde ofrecio una copa del mejor cava
a todos sus clientes y amigos, eso si, descorchado con un cu-
chillo Gerber.
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La cadena de tiendas
Ranger, que dan servi-
cio a sus clientes por
toda la geografia nacio-
nal, monié un enorme
stand en el que exhibia
gran cantidad de pro-
ductos especializados
en el airsoft. La cade-
na desde hace tiempo.
sufre una expansion
sin precedentes en el
sector, y mas teniendo
en cuenta el grave mo-
mento de crisis que vive el pais.

Era espectacular, ver el gran desplicgue
de productos que trajeron al evento, lla-
mando como no podia ser de otro modo
la atencion de todo el que lo visité, Hasta
tal punto era espectacular que el comisa-
rio en su visita al stand comentd la pro-
fusion de productos, interesandose por
alguno de ellos.
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La editorial MERCOPALABRA, con las revistas
ACCION AIRSOFT y TODO SEGURIDAD también
montaron stand, ofreciendo al piblico gran diversi-
dad de libros policiales, asi como revistas atrasadas a
las sucriptores y coleccionistas.

Dicho stand, se compartio con TDPE, la famosa escuela de for-
macién, que capitanca Emilio Bolea, el cual se traslado desde
Barcelona a Madrid para impartir un interesante curso exclusi-
vo para profesionales, ¥ que goz6 del maximo interés por parte
de los asistentes.
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Durante todo el evento, la organizacion
oyo diferentes charlas, talleres,
: es, exhibiciones, cologuios,
ompletaron el evento. Aungue
algunas de estas charlas, fueron exclusi-
vas para profesionales, dado el contenido
de las mismas. La gran mayoria de es-
tos cursos y talleres, estaban abiertos al
publico que pudo beneficiarse sin coste
alguno de ellos. Algunos de estas demos
traciones se llevaron a cabo entre el pi-
blico, amenizando su visita.










s evidente, que con los actuales

eventos llamados “de seguridad”™

no quedan totalmente cubiertas
las expectativas del sector.
Por tanto la Feria ExpoSecurity, es la
feria que puja por ocupar el puesto de
las ferias policiales con una concepeion
europea, que como el lector sabe, encua-
dran sectores plurales, como la seguridad
pitblica y privada, y defensa, asi como
sectores |lamados ludicos ¥ de entrena-
miento, como son el laser y el airsoft
llenos ambos de sinergias con los ante-
Tiores.

EXPOSECURITY, nace por tanto, de la
necesidad de ofrecer al sector, un espacio
profesional que sea punto de encuentro
entre los productos y servicios que ofre-
cen las empresas ¥ los profesionales que
lo demandan. Deseamos gJue. MArcas,
corporaciones, tiendas, escuelas, empre-
sarios, distribuidores, empresas de segu-
ridad, importadores, airsofters, policias,
entrenadores de laser de combate, ges-
tores de campos, armeros profesionales,
sistemas, comunicaciones, equipaciones,
etc. sean los protagonistas de este even-
10.

Hemos apostado por crear una feria de
referencia para el profesional de la calle,
para el instalador, para el policia, para
¢l jugador, para el vigilante, para el res-
ponsable, para el empresario y pard los
mandos; En definitiva para ¢l que cada
dia, vive en el mundo real, dando solu-
ciones reales a sus necesidades y proble-
mas reales,
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Todo-ello-en la ciudad de Madrid, la ciu-
dad que se ha convertido en un centro in-
ternacional de negocios, con unas infra-
estructuras de dltima generacion, como
¢l aeropuerto o las estaciones de tren, sus
carreteras v su red de transportes.

Su amplia oferta hotelera y su gran ofer-
ta cultural, de ocio y gastronomica, asi
¢omo su situacién geografica que ocupa
el centro de la peninsula, hace de esta
ciudad un lugar idoneo para celebrar
eventos de cualquier envergadura.

Dada la situacién de crisis que vive
la economia mundial en general y en
particular muy afectada la economia
de nuestro pais, trabajamos la idea de
buscar vy facilitar un espacio donde
pudieran exponer, no solo las grandes
corporaciones y las grandes marcas,
quedando relegadas como siempre las
PYMES, que no pueden afrontar un
desembolso elevado, sino que hemos
trabajado para conseguir que también
estas pequefias empresas tengan posi-
bilidad de exponer sus productos, sus
servicios, su trabajo, sus propuestas y
sus ideas, ampliando y dinamizando
el sector, como asi ha ocurrido. Para
conseguirlo hemos tenido gque bus-
car la forma de trabajar con un precio
por stand asequible; y para ello hemos
aprendido a contener los precios, redu-
cir los gastos ¥ ampliar los servicios a
un mismo tiempo.

Para conseguir este objelivo una de las
cosas fundamentales ha sido la elec-
cién de la sala de exposiciones, ya que

al ser una feria de tamafio medio, ng
podiamos asumir el precio de cualquizf
pabellén, '
El recinto ferial de Mercamadrid “The
Market” fue imprescendible a la hora dg
acercarnos a nuestras pretensiones, y&
que nos ofrecié un pabellon de calidad
que si bien, el metro cuadrado saliz a

precio similar al de otros pabellones s
conocidos, este, permitia elegir la coniras
tacién de los servicios, tanto de limpieza,
como seguridad, azafatas, electricidad ¥
mantenimiento, etc. que abarataba enots
memente 1os servicios, sin perder en abs
solutoe calidad, pues lo tnico que hacias
mos era evitar un caro intermediario, de
forma que nos acercd ¢n parte a nues 0
objetivo. ]
El hote]l NH Mercader, complementd 18
oferta del pabellon. Asi como la entras
da al recinto (con el coche), que por das
euros, podia aparcarse toda la | ornada.

En resumen, a finales de mayo se cel@
bro ExpoSecurity, la gran convocatorl
profesional organizada por SERMARE
Y ASQCIADOS, y avalada por las P
blicaciones Accion Airsoft y TODO! SE
GURIDAD, que presentd en el recinf
ferial de THE MARKET de Mercamg
drid una edicion repleta de contenidal
miles de ideas y novedades en primic
de los seclores de la seguridad publié
v privada v defensa, asi como &l laser]
el airsoft, Una feria policial, con una Vi
sion europeista del evento que cosech

los resultados que les exponemos a ¢
Linuacion:



Datos de la Edicion 2011

Expositores
58 439 T 2.900m* 3.077
expositores directos | marcas participantes | comunidades autonomas | de superficie visitantes

Patrocinadores

Empresas COS - Hispania - Distrihobby
-SDI - Mercopalabra - Almagrib - Anloar

Procedencia

Madrid - Catalufia - Castilla la Mancha- Pais
Vasco - Andalucia - Castilla y Ledn - Canarias

Perfil del Visitante Perfil del Visitante

Sector Departamento

70,30% Seguridad 70,30% Seguridad

29,70% Airsoft 29,70% Airsoft

17,80% Distribucion 14,40% F. C. Sg. Estado

17,10% F. C. Sg. Estado 12,90% Seguridad (vigilante, es-

16,20% Detallista colta, auxiliar, etc.)

16,10% Jugadores 11,70% Formacion

06,60% Servicios 07,20% Comercial

06,60% Empresas Seguridad 06,80% Auténomo

03,75% Ingenierias 06,60% Directivo

03,25% Admon. Publica 06,60% Produccién

03,10% Fuerzas Armadas 06.30% Compras

03.00% +D 05,75% Ingeniero

06.50% Otros 03,50% Informatico
03,30% Recursos Humanos

“El 90% de los visitantes declaran que visitaran la 03,25% Cargo publico

proxima edicion” 01,10% Mantenimiento

“El 58% de los visitantes declaran que ExpoSecurity | 00,85% Financiero

influye en la seleccion de productos y servicios™ 09,75% Otros

“El 86% de los visitantes declaran que la feria ha cu-
bierto sus expectativas”
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